JOB DESCRIPTION
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汇报给: 		部门经理 
工作地点: 	北京市, 大连市, 上海市, 广州市, 成都市

[bookmark: _GoBack]
客户介绍:
我们的客户是美国全球领先的蒸发冷 却和冰蓄冷设备的供应商。


工作职责:
· 负责商务楼宇及基础设施行业的拓展，分析行业市场，洞察商机，贯彻落实公司销售策略、政策及计划；
· 与商务楼宇及基础设施行业内业务相关者建立紧密的关系，如终端用户、设计院、顾问及承包商等；
· 拓展新经销商，并且评估及提升现有经销商的能力，引导经销商根据公司的战略开展销售活动，敦促经销商完成公司设定的目标；
· 负责项目的合理化方案、报价、签订、发货及账款的回收；
· 做好每周工作报告及每月的销售总结，并及时汇报给上级；
· 汇同市场部和应用团队，创建合适的营销材料和市场营销活动，强化BAC在商务楼宇及基础设施行业市场的品牌知名度并提升相关销售；
· 与工程部、市场部及客户服务团队保持紧密联系，提升客户体验和满意度。


任职要求:
· 2022或2023届毕业生，要求相关专业为暖通、制冷(或低温技术)、能源与动力工程、流体力学、机械、化工工艺等；
· 自驱力强，结果导向，能承受工作压力；
· 沟通表达能力好，团队合作性强
If you are interested in above vacancy, you can submit your profile to relative consultant directly who send you the JD, or apply on our website www.magicfly.cn. The materials which you submit to Magic Fly including your CV and any other personal information would be collected, held, used and disclosed in accordance with our Private Policy and our service Term of Conditions.
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